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    De 3 meest gevraagde competenties in Sales Vacatures zijn:

    
      	Proactiviteit 90%

      	Empathisch vermogen 75%

      	Resultaatgericht 65%

    

    Bij proactiviteit onderneem je actie en anticipeer je op jouw omgeving. Een belangrijk onderdeel van proactiviteit is het bewustzijn dat je zelf verantwoordelijk bent voor de situatie waarin je belandt en hier ook naar handelt.

    
      Empathisch vermogen
    

    Het inlevingsvermogen waarbij je uit verbaal en non-verbaal gedrag kunt ‘voelen’ wat een ander voelt, is voor een deel aangeboren en ook in de hersenen aan te tonen. Toch is empathisch vermogen ook iets waar je op kunt trainen. Empathie in Sales kun je ontwikkelen door training. Leef je in de situatie van je klant. Probeer zijn of haar gevoel te begrijpen door ze te vergelijken met situaties die je zelf een keer  hebt meegemaakt.

    Met Sales zit je aan de opbrengsten kant van een bedrijf. Het behalen van resultaat is hierbij duidelijk meetbaar. Een goede Sales persoon is iemand die uit de resultaten en successen, een grote mate van voldoening behaald. Iemand die resultaat gericht is stelt duidelijke doelen en laat zich niet snel uit het veld slaan. Resultaatgerichte mensen willen zichzelf vaak overtreffen.

    
      Ondernemerschap
    

    Mijn conclusie is dat bedrijven in verkopers steeds meer ondernemerschap zoeken. Mensen met hart voor de zaak (lees: klant), die duidelijke doelen stellen, initiatieven ontplooien en die op continue basis kijken hoe ze de klant nog beter kunnen bedienen.

    Mensen die authentiek opereren en relaties aangaan met klanten die gericht zijn op het behalen van win-win situaties.

     

    COMMERCIËLE FUNCTIES WAARIN SALESRECRUITMENTGROUP IN BEMIDDELT.

    
      
        Sales functiebenamingen:
      
    

    
      Accountmanagement
    

    
      	Accountmanager

      	Senior Accountmanager

      	Technisch Accountmanager

      	Business Developer

      	Key account manager

    

    
      Sales Management
    

    
      	Area Sales Manager

      	Sales Manager

      	Sales & Marketing Manager

      	Hoofd Verkoop / Verkoopleider

      	Hoofd Verkoopbinnendienst

      	Business Development Manager

      	Commercieel Manager

      	Commercieel Directeur

      	Verkoopdirecteur
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    De wildgroei aan functie titels

    De verkoper van vroeger heeft nu 'Outbound Sales Manager' op zijn visitekaartje staan. Om geschikte mensen te werven moeten bedrijven steeds fraaier klinkende functies aanbieden. Duidelijk is soms anders, maar het wérkt wel.

    
      "Je krijgt gewoon betere mensen als je de functie een 'chiquere' naam geeft."

      
        Kijk maar eens naar onderstaande Voorbeelden:
      

    

    
      	Manager Indirect Sales – Hoofd verkoop via bestaande distributiekanalen.

      	Outbound Sales Manager – Verkoper

      	Sales Engineer – Verkoper (technische omgeving)

      	Trade Marketeer – Verkoper aan andere bedrijven.

      	Chief Executive Officer – Hoogste baas.

    

    

    Onze Top 10 Werving en Selectie Sales Functies & omschrijving Functie.

    
      	
        
          Sales Manager
        
      

      	
        
          Account Manager  
        
      

      	
        
          Werving Sales Director
        
      

      	
        Sales Executive
      

      	
        
          Sales Consultant
        
      

      	
        
          Business Development Manager
        
      

      	
        New Business Account Manager
      

      	
        Key Account Manager
      

      	
        Account Executive
      

      	
        
          Sales Engineer
        
      

    

    Het goed en duidelijk omschrijven van de functie middels het opstellen van een functieprofiel is essentieel.

    Heb je vagen over werving of het opstellen van functietitels? Neem dan contact met ons op:

    https://salesrecruitmentgroup.nl/
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